» konradin

Beschaffung
Industrie

Websession
Kl im Einkauf

26. Marz 2025

Bild: Wagas / stock.adobe.com, generier



Das Thema Beschaffung
Worum geht es in der Websession?

Websession: Kl im Einkauf Die Redaktion von Beschaffung aktuell moderiert

Die fortschreitende Digitalisierung, insbesondere durch den
Einsatz kiinstlicher Intelligenz (KI), revolutioniert den Einkauf und
die Supply Chain. Der Trend rund um die verschiedenen
Anwendungsfalle von generativer Kl, haben diese Effekt noch
einmal verstarkt.

Alexander G6lz
Chefredakteur
alexander.goelz@konradin.de

Nutzen Sie unsere Websession ,, Kl im Einkauf”, um lhre
Losungen und Expertise einem hochkaratigen Publikum

vorzustellen: Sabine Schulz-Rohde

Redakteurin

v Anwendungsfille von Kl im E-Procurement: Wie lhre sabine.schulz-rohde@konradin.de

Losungen den Einkauf effizienter und praziser gestalten

v/ Optimierung von Lieferantenbeziehungen: Wie Ihre
Kl-gestutzten Losungen die Kommunikation und

Zusammenarbeit mit Lieferanten verbessern. Yannick Schwab

Redakteur
vannick.schwab@konradin.de

v" Management von Lieferkettenrisiken: Tools, die Unter-
nehmen helfen, Risiken friihzeitig zu identifizieren
und zu managen.



mailto:alexander.goelz@konradin.de
mailto:sabine.schulz-rohde@konradin.de
mailto:yannick.schwab@konradin.de

Das Thema

Worum geht es in der Websession?

Beschaffung

v' Modernes Sourcing: Wie |hre KI-Technologien die
Suche nach Lieferanten, Angebotsbewertung und
Verhandlungsfliihrung optimieren.

v" Automatisierung durch generative KI: Innovative Ansitze
zur Automatisierung von Einkaufsprozessen fir mehr
Effizienz.

v' Compliance im Einkauf gewihrleisten: verantwortungs-
bewusste Beschaffungsstrategien und Geschaftspraktiken
treffen auf umfangreiche Berichtspflicht.

Zeigen Sie Prasenz bei lhren Themen und nehmen Sie als
einer von mehreren Partnern an der Websession teil.

Buchungsschluss: 29.01.2025
Datenanlieferung: bis 03.02.2025
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lhre Vorteile BESChaﬁ:uang
Warum Sie einen Vortragsslot buchen sollten?

Als einer von maximal acht Partnern

haben Sie die Mdglichkeit, Ihrer

Zielgruppe |Ihr Fachwissen und Ihr

Themenfeld in einem Vortrag zu

vermitteln. Positionieren Sie sich Qualifizierte Leadgenerierung

dadurch als kompetenter Parther Sie erhalten die Leads der Teilnehmer sowie
bei bestehenden Kunden sowie ein ausfuhrliches Reporting, um potenzielle

potenziellen Neukunden. Neukunden zu identifizieren.

GroRe Reichweite

Sprechen Sie |hre Zielgruppe in ganz
Deutschland und dartber hinaus an und
profitieren Sie von unserem Netzwerk.

Langfristige Wirkung Mebhr Sichtbarkeit Eindeutige Positionierung

Wir kimmern uns um Technik und
Projektmanagement und erzeugen durch den
On-Demand-Webcast zusatzliche Leads

Durch die Bewerbung vor, wahrend und nach
der Websession erhalten Sie als Partner
zusatzliche Prasenz in unserem Netzwerk.

Sie prasentieren sich als kompetenter
Ansprechpartner in lhrer Branche und stechen
durch Relevanz in der Zielgruppe hervor.




Leistungen und Preise Beschaffu ng

aktuell

Was beinhaltet eine Buchung?

gestalten Sie die Zukunft des Einkaufs mit!

20-mindtiger Vortrag inkl. Fragen und Antworten

Anmoderation des Themas / des Sprechers

/ .o . . - e .
Prasentieren Sie lhre KI-L6sungen gemeinsam e 6o Rededlan Besehsrng & el

mit uns einem qualifizierten Fachpublikum.
_ o Organisation und Durchfihrung der
v' Etablieren Sie sich als Thought- Leader Websession durch Konradin Industrie

im Bereich Einkaufsinnovation. , ,
DSGVO-konforme Teilnehmerleads im Nachgang

v" Generieren Sie wertvolle Leads und bauen der Websession
Sie strategische Partnerschaften auf.

Crossmediale Bewerbung und Akquise der Teilnehmenden

v Die Websession wird tber Zoom durchgefiihrt :
. Preis (zzgl. MwsSt.)
und von uns technisch betreut.

Aufzeichnung lhres Vortrags zur Veroffentlichung auf den

) " +500,- €
eigenen Kanalen
Sichern Sie sich jetzt ihren Slot, um als Vorreiter in _ -
der Kl-gestiitzten Beschaffung zu glinzen 1/1 Seite Advertorial in Print +1.950,- €
2/1 Seite Advertorial in Print +3.200,- €
AR A s ol P Leads (nach Live-Webinar), pro Lead Ab 70,- €

Datenanlieferung: bis 03.02.2025

*Die Angaben basieren auf den Mediadaten 2025 der Beschaffung aktuell.



Datenanforderung

Was benotigen wir von lhnen?

Beschaffun

aktuell

8

Name und Funktion des Referenten,

Unternehmen boc, ™t
Firmen-Logo 402 x 402 px
Telefon, E-Mail DOC, TXT
Portraitbild JPG, RGB
Link: LinkedIn- und XING-Profil DOC, TXT
Vortragstitel DOC, TXT
Il-.las:é i(i:ipnatge:senz fur die DOC, TXT
Teaser fiir Promotion in Newslettern DOC, TXT
Eisbrecherfragen fiir das Q&A im DOC, TXT

Anschluss lhres Vortrags

*Zeichenangaben inkl. Leerzeichen

Max. 200 Zeichen*

Max. 300 Zeichen*

3 Fragen

Das Firmenlogo wird fur die Logo Slider auf der Landingpage und in
Newslettern verwendet.

Die Kontaktdaten werden fir die Kommunikation mit dem Referenten
benutzt.

Das Referentenbild sollte im Querformat 16:9 erstellt werden und groRer
als 300 px sein.

Die Links werden auf der Landingpage veroffentlicht, falls vorhanden und
gewlinscht.

Der Vortragstitel sollte moglichst konkret sein und das Interesse der
potenziellen Teilnehmer wecken.

Der Text beschreibt den Nutzen des Vortrags fur die Teilnehmer.

Der Teasertext beschreibt den Nutzen und sollte Aufmerksamkeit erregen.
Flr die potenziellen Teilnehmer muss klar sein, worum es in lhrem Vortrag
geht.

Mit den Eisbrecherfragen ,brechen wir das Eis“, falls nicht direkt Fragen
aus dem Publikum kommen. AuRerdem haben Sie die Moglichkeit, sich
bestmoglich auf die Antwort vorzubereiten.



Sie haben
noch Fragen?

Egal, ob klassische Printmedien oder
umfassende online Marketing Losungen —
gemeinsam mit lhnen erarbeiten wir
individuelle Mallnahmen, angepasst an
lhre individuellen Kommunikationsziele.

Gerne beraten wir Sie auch in
einem personlichen Gesprach.

Wir freuen uns auf |hre Anfrage!

Konradin-Verlag Robert Kohlhammer GmbH
Ernst-Mey-StralSe 8,
70771 Leinfelden-Echterdingen

Joachim Linckh

Gesamtanzeigenleitung

Phone +49 711 7594-565

Mobil +49 173 353 92 11

E-Mail joachim.linckh@konradin.de

Beschaffung
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